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Ta pola ima 16 strani, od tega 2 prazni.
A feladatlap terjedelme 16 oldal, ebből 2 üres.

Navodila kandidatu so na naslednji strani.

A jelöltnek szóló útmutató a következő oldalon olvasható.

Sreda, 31. avgust 2022 / 90 minut

JESENSKI IZPITNI ROK
ŐSZI VIZSGAIDŐSZAK

GOSPODARSTVO

Državni izpitni center

POKLICNA MATURA

Š i f r a  k a n d i d a t a :
A  j e l ö l t  k ó d s z á m a :

Dovoljeno gradivo in pripomočki: 
Kandidat prinese nalivno pero ali kemični svinčnik, geotrikotnik ali ravnilo ter numerično žepno računalo brez grafičnega 

zaslona in možnosti simbolnega računanja. Kandidat dobi ocenjevalni obrazec.
Engedélyezett segédeszközök: 

A jelölt töltőtollat vagy golyóstollat, geometriai vonalzót vagy egyszerű vonalzót, valamint grafikus képernyő nélküli és 
szimbólumos számítás elvégzésének lehetőségét kizáró numerikus zsebszámológépet hozhat magával. A jelölt egy 

értékelőlapot is kap. 

Izpitna pola / Feladatlap

© Državni izpitni center
Vse pravice pridržane.
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NAVODILA KANDIDATU 

Pazljivo preberite ta navodila. 

Ne odpirajte izpitne pole in ne začenjajte reševati nalog, dokler vam nadzorni učitelj tega ne dovoli. 

Prilepite oziroma vpišite svojo šifro v okvirček desno zgoraj na prvi strani in na ocenjevalni obrazec.  

Izpitna pola je sestavljena iz dveh delov. Prvi del vsebuje 20 krajših nalog, drugi del pa 5 strukturiranih nalog. Število točk,  
ki jih lahko dosežete, je 40, od tega 20 v prvem delu in 20 v drugem delu. V prvem delu je vsak pravilen odgovor vreden  
1 točko, v drugem delu pa je za posamezno nalogo število točk navedeno v izpitni poli. 

Rešitve pišite z nalivnim peresom ali s kemičnim svinčnikom in jih vpisujte v izpitno polo v za to predvideni prostor. Pišite 
čitljivo. Če se zmotite, napisano prečrtajte in rešitev zapišite na novo. Nečitljivi zapisi in nejasni popravki bodo ocenjeni z  
0 točkami. 

Pri reševanju računskih nalog mora biti jasno in korektno predstavljena pot do rezultata z vsemi vmesnimi računi in sklepi. 
Rezultate zaokrožujte na dve decimalni številki. Pri rezultatu mora biti vedno navedena tudi valuta oz. merska enota. V 
nasprotnem primeru se naloga oceni z 0 točkami.  

Zaupajte vase in v svoje zmožnosti. Želimo vam veliko uspeha. 

 

 

ÚTMUTATÓ A JELÖLTNEK 

Figyelmesen olvassa el ezt az útmutatót! 

Ne lapozzon, és ne kezdjen a feladatok megoldásába, amíg azt a felügyelő tanár nem engedélyezi! 

Ragassza vagy írja be kódszámát a feladatlap első oldalának jobb felső sarkában levő keretbe és az értékelőlapra! 

A feladatlap két részből áll. Az első rész 20 rövidebb feladatot tartalmaz, a második pedig 5 strukturált feladatot. Összesen 
40 pont érhető el: 20 pont az első, 20 pont a második részben. Az első részben mindegyik helyes válasz 1 pontot ér, a 
második részben pedig az adott feladatnál van megadva az elérhető pontok száma. 

Válaszait töltőtollal vagy golyóstollal írja a feladatlapba az erre kijelölt helyre. Olvashatóan írjon! Ha tévedett, a leírtat húzza 
át, majd válaszát írja le újra! Az olvashatatlan megoldásokat és a nem egyértelmű javításokat 0 ponttal értékeljük.  

A számításigényes feladatok megoldásának tartalmaznia kell a megoldásig vezető műveletsort, az összes köztes 
számítással és következtetéssel együtt. Az eredményt két tizedesjegyre kerekítse. Az eredményeknek tartalmaznia kell a 
valutát, ill. mértékegységet is. Ellenkező esetben a feladatot 0 ponttal értékeljük. 

Bízzon önmagában és képességeiben! Eredményes munkát kívánunk! 
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Prazna stran 
Üres oldal 

OBRNITE LIST. 

LAPOZZON!
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1. DEL / 1. RÉSZ 

Obkrožite črko pred pravilno rešitvijo. 
Karikázza be a helyes válasz előtti betűjelet! 
 
 
1. Pri prodaji rabljenega avtomobila se kupec in prodajalec dogovorita za aro v višini 1.000,00 EUR, 

ki jo kupec izroči prodajalcu. Na dogovorjeni dan želi kupec prevzeti avtomobil. Prodajalec 
pojasni, da je avto prodal boljšemu ponudniku. Kupec lahko od prodajalca zahteva 
Egy használt autó vásárlásánál a vevő és az eladó 1.000,00 EUR foglalóban egyeznek meg, amit 
a vevő átad az eladónak. A vevő a megbeszélt napon át akarja venni az autót. Az eladó elmondja 
neki, hogy az autót eladta egy személynek, aki többet adott érte. Mit követelhet a vevő az 
eladótól? 

A dobropis. 
Jóváírást. 

B aro. 
Foglalót. 

C dvojno aro. 
Kétszeres foglalót. 

D opravičilo. 
Bocsánatkérést. 

 
 
2. Evropska unija 

Az Európai Unió 

A zavira prosto trgovino. 
fékezi a szabad kereskedelmet. 

B ima 21 članic. 
21 tagállamból áll. 

C je gospodarska in politična zveza držav. 
országok gazdasági és politikai szövetsége. 

D je največji uvoznik na svetu. 
a legnagyobb importőr a világon. 

 
 
3. Ravnovesna cena je 

Az egyensúlyi ár 

A tam, kjer je količina ponudbe enaka količini povpraševanja. 
ott használandó, ahol a kínálat mennyisége egyezik az érdeklődés mennyiségével. 

B dosežena takrat, ko podjetje dosega dobiček. 
akkor számít elértnek, amikor a vállalat nyereséget termel. 

C cena, ki pokaže, da podjetje posluje ekonomično. 
az az ár, amely arra mutat, hogy a vállalat gazdaságosan működik. 

D cena, pri kateri so stroški enaki prihodkom. 
az az ár, amelynél a költségek megegyeznek a bevétellel. 
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4. Katero od naštetih podjetij spada med terciarne gospodarske dejavnosti? 
Az alábbi vállalatok közül melyik tartozik a tercier gazdasági tevékenységek közé? 

A Pridelava poljskih pridelkov KLAS, d. o. o., Dolenja vas. 
KLAS Kft., mezőgazdasági termékek termelése, Dolenja vas. 

B Prevozništvo AVTOBUM, d. o. o., Grosuplje. 
AVTOBUM Szállítások Kft,. Grosuplje. 

C RIBIČ – ribolov in predelava rib, d. o. o., Izola. 
RIBIČ – halászati és halfeldolgozási Kft., Izola. 

D DOM – gradbeno podjetje, d. o. o., Maribor. 
DOM – építkezési Kft., Maribor. 

 
 
5. Menedžment je proces, 

A menedzsment egy folyamat, amely részei 

A ki ga sestavljajo načrtovanje, sabotiranje, vodenje in nadzor. 
a tervezés, meghiúsítás, vezetés és ellenőrzés. 

B ki ga sestavljajo načrtovanje, organiziranje, vodenje in validiranje. 
a tervezés, szervezés, vezetés és érvényesítés. 

C ki ga sestavljajo načrtovanje, organiziranje, vodenje in nadzor. 
a tervezés, szervezés, vezetés és ellenőrzés. 

D ki ga sestavljajo diskontiranje, organiziranje, vodenje in nadzor. 
a diszkontálás, szervezés, vezetés és ellenőrzés. 

 
 
6. V okviru politike izdelka in sortimenta določamo v podjetju 

A termék- és választékpolitika keretében a vállalatban a következőket határozzuk meg: 

A embalažo izdelka. 
a termék csomagolását. 

B propagandna sredstva. 
reklámeszközöket. 

C trgovske posrednike. 
a kereskedelmi közvetítőket. 

D popuste. 
a kedvezményeket. 

 
 
7. Mala in srednja podjetja 

A kis- és középvállalkozások 

A lahko v sodelovanju z velikimi podjetji dosegajo ekonomijo obsega. 
a nagyvállalkozásokkal együttműködve méretgazdaságot érnek el. 

B zadovoljujejo le potrebe večjih odjemalcev in trgov. 
csak a nagyobb fogyasztók, ill. ügyfelek és piacok igényeit elégítik ki. 

C enostavno pridobivajo sredstva za investiranje. 
egyszerűen jutnak beruházási eszközökhöz. 

D izvajajo množično proizvodnjo.  
tömegtermelést végeznek. 
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8. Dobavnica je spremna listina, ki spremlja blago, ki ga izda 

A szállítólevél az árut kísérő dokumentum, amelyet a következő szerv állít ki: 

A špediter. 
szállítmányozó. 

B prodajalec. 
eladó. 

C prevoznik.  
fuvarozó. 

D kupec. 
vásárló. 

 
 
 
Smiselno povežite stolpca tako, da v levi stolpec napišete številko pripadajoče rešitve iz 
desnega stolpca.  
Értelemszerűen kösse össze az oszlopokat úgy, hogy írja a bal oszlopba a jobb oszlopban 
megadott megoldás számát. 
 
 
9. 

____  davčna številka 
  adószám 

____  sodni register 
  bírósági nyilvántartás 

____  depozitna pogodba 
  letéti szerződés 

____  poslovni register 
  üzleti nyilvántartás 

1 Uporablja se za odprtje začasnega 
računa v poslovni banki. 
Ideiglenes számla nyitásához 
szükséges egy kereskedelmi bankban. 

2 Javna knjiga, v kateri so zabeleženi vsi 
bistveni podatki o podjetju. 
Nyilvános jegyzék, amelyben a 
vállalatról szóló összes lényeges adat 
szerepel. 

3 Javna baza podatkov o vseh poslovnih 
subjektih v RS. 
Nyilvános adatbázis az SzK összes 
gazdasági szereplőjéről. 

4 Uporablja se za enotno opredelitev in 
povezavo podatkov v evidencah  
FURS-a. 
Az SzK Adóhivatala nyilvántartásaiban 
az egységes meghatározáshoz és 
adat-összekapcsoláshoz szükséges. 
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10. 
____  avkcija 

aukció 

____  licitacija 
árverés 

____  natečaj 
pályázat 

____  blagovna borza 
árutőzsde 

1 Dobili ste občinska sredstva za 
opravljanje podjetniške dejavnosti. 
A vállalkozói tevékenysége végzéséhez 
önkormányzati pénzeszközöket kapott. 

2 Cena sodčka nafte je poskočila za 13 %.
A nyersolaj hordónkénti ára 13%-kal 
növekedett. 

3 »Izhodišče bo najvišja cena. Glasovali 
boste z dvigom rok.« 
»A kiindulópont a legmagasabb ár lesz. 
Kézemeléssel szavaznak.« 

4 »Izklicna cena za dražbo je 7.000,00 
EUR. Ponudbe pošljite do 31. julija.« 
»Az árverés kikiáltási ára 7.000,00 
EUR. Az ajánlatokat küldjék el július 31-
ig.« 

 
 
11. 

____  bistvene sestavine prodajne pogodbe 
  az adásvételi szerződés alapvető 
  része 

____  obveznost kupca 
  a vevő kötelezettsége 

____  stranki prodajne pogodbe 
  az adásvételi szerződés szerződő felei 

____  prodajna pogodba 
  adásvételi szerződés 

1 plačilo kosilnice v vrednosti 430,00 
EUR 
fűnyíró árának kifizetése 430,00 EUR 
értékben 

2 Merkur, d. d., in sosed Vinko Hartman 
a Merkur Rt. és Vinko Hartman 
szomszéd 

3 menjava blaga za denar 
áru- és pénzcsere 

4 kosilnica UM616 Honda, cena 430,00 
EUR 
Honda UM616 fűnyíró, ára 430,00 EUR 

 
 
12. 

____  celostna grafična podoba 
  teljes grafikai arculat 

____  oglaševanje 
  reklámozás/hirdetés 

____  pospeševanje prodaje 
  az eladás támogatása 

____  neposredno trženje 
  közvetlen marketing 

1 Dobili smo nagrado SOF v kategoriji 
TV-spoti. 
A tévéreklámok kategóriájában 
megkaptuk a SOF díját.  

2 Nova nagradna igra za potrošnike je 
pripravljena. 
Elkészült az új fogyasztói 
nyereményjáték. 

3 Spletna prodaja je povečala prihodek 
podjetja za 17 %. 
Az online értékesítés 17%-kal növelte a 
vállalat jövedelmét. 

4 Predlog novega logotipa je končan. 
Elkészült az új logó javaslata. 
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13. 

____  primeri pravnih oseb 
  jogi személyek példája 

____  oblike pravnih oseb 
  jogi személyek formája 

____  osebne gospodarske družbe   
  személyes gazdasági társaságok 

____  kapitalske družbe 
  tőkeegyesítő társaságok 

1 družba z omejeno odgovornostjo, 
delniška družba, komanditna delniška 
družba 
korlátolt felelősségű társaság, 
részvénytársaság, betéti 
részvénytársaság 

2 družba z neomejeno odgovornostjo, 
komanditna družba 
közkereseti társaság, betéti társaság 

3 gospodarske družbe, javna podjetja, 
javni zavodi, zadruge 
gazdasági társaságok, közvállalatok, 
közintézetek, szövetkezetek 

4 Gorenje, d. d., NLB, d. d., 
Zavarovalnica Triglav, d. d., Gasilsko 
društvo Plamen 
Gorenje Rt., NLB Rt., Triglav Biztosító 
Rt., Plamen Tűzoltóegyesület 

 
 
14. 

____  organizacijsko načelo 
  szervezési elv 

____  delovno mesto 
  munkahely 

____  oddelek 
  osztály 

____  delovna naloga 
  munkafeladat 

1 tajništvo podjetja 
a vállalat titkársága 

2 tajnica 
a titkárnő 

3 evidentiranje poslane pošte 
az elküldött posta nyilvántartása 

4 nadzor nad izvajanjem opravljenega 
dela 
az elvégzett munka felügyelete 

 
 
15. 

____  prevozna listina 
  szállítólevél 

____  carinska deklaracija 
  vámáru-nyilatkozat 

____  veterinarsko spričevalo 
  állatorvosi bizonyítvány 

____  potrdilo o izvoru blaga 
  az áru származási bizonyítványa 

1 Govedina je zdravstveno neoporečna. 
A marhahús egészségügyileg 
kifogástalan. 

2 Blago je bilo proizvedeno v Italiji. 
Az áru Olaszországban készült. 

3 nakladnica ali konosament 
fuvarlevél vagy hajóraklevél 

4 Plačati je treba carino. 
A vámot meg kell fizetni. 

 
 
 
  



 *P222D10111M09* 9/16 

 

Odgovorite na vprašanja. / Válaszoljon a kérdésekre! 
 
 
16. Podjetje Univerzal, d. o. o., iz Kopra se je odločilo, da bo čez 4 leta v Mariboru odprlo novo 

poslovalnico. Ali gre za strateško ali za operativno odločitev podjetja? 
A koperi székhelyű Univerzal Kft. úgy döntött, hogy 4 év múlva Mariborban új telephelyet, ill. 
üzleti helyiségeket nyit. Ez a vállalat stratégiai vagy operatív döntése? 

 _____________________________________________________________________________________  
 
 
17. Kaj velja, če v kupoprodajni pogodbi ni navedbe o kraju dobave? 

Mi lép érvénybe, ha az adásvételi szerződésben nincs meghatározva a kiszállítás helye? 

 _____________________________________________________________________________________  
 
 
18. Kako se imenuje cena, ki jo podjetje plačuje za storitve delavcev? 

Hogyan nevezzük azt az árat, amit a vállalat a dolgozóknak fizet a szolgáltatásokért? 

 _____________________________________________________________________________________  
 
 
19. Katere podatke mora vsebovati družbena pogodba? Navedite tri. 

Milyen adatokat kell tartalmaznia a társasági szerződésnek? Soroljon fel hármat! 

 _____________________________________________________________________________________  

 _____________________________________________________________________________________  
 
 
20. Kaj svojim prebivalcem omogoča socialna država? Naštejte tri značilnosti. 

Mit biztosít egy szociális, ill. jóléti állam a polgárai szamára? Soroljon fel három jellemzőt! 

 _____________________________________________________________________________________  

 _____________________________________________________________________________________  
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2. DEL / 2. RÉSZ 

1. Jan in Rok, sošolca s fakultete za šport, razmišljata o ustanovitvi podjetja. Odločata se med 
ustanovitvijo d. o. o. in d. n. o. Izdelovala bi opremo za fitnes in jo prodajala v Evropi. Njuno 
podjetje bi se imenovalo AVSTRIJA, d. o. o. 
Jan és Rok, akik a sporttudományi karon voltak évfolyamtársak, vállalatot szeretnének alapítani. 
Egy kft. vagy kkt. megalapításáról gondolkodnak, amelyben fitneszfelszerelést gyártanának és 
Európa-szerte értékesítenék. A vállalatuk neve AUSZTRIA Kft. lenne.  

 
1.1. Navedite eno prednost d. n. o. in eno pomanjkljivost d. o. o. 

Írjon egy, a kkt.-re vonatkozó előnyt és egy, a kft.-re vonatkozó hátrányt! 

Prednost d. n. o. / A kkt. előnye:  

 ________________________________________________________________________________  

Pomanjkljivost d. o. o. / A kft. hátránya:  

 ________________________________________________________________________________  
(1 točka/pont) 

 
 

1.2. Ali sta izbrala ustrezno ime? Odgovor utemeljite. 
Megfelelő-e a kiválasztott cégnév? Válaszát indokolja meg! 

 ________________________________________________________________________________  

 ________________________________________________________________________________  
(1 točka/pont) 

 
 

1.3. Navedite dva motiva za ustanovitev podjetja. 
Nevezzen meg két motívumot a vállalat megalapításához! 

 ________________________________________________________________________________  
(1 točka/pont) 

 
 

1.4. Predlagajte dva načina, kako bi lahko svoje izdelke prodajala v Evropi. 
Javasoljon két módot, hogyan értékesíthetnék termékeiket Európában! 

 ________________________________________________________________________________  
(1 točka/pont) 
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2. V podjetju iz Ljubljane ste se na novo zaposlili v oddelku za prodajo. Nadrejeni vam je dal nalogo, 
da napišete ponudbo za 27 hrastovih miz za gostinsko podjetje v Kopru po ceni 800,00 EUR za 
kos brez DDV (22 %). Od vas pričakuje, da ste pozorni na ugodne plačilne in dobavne pogoje in 
nadaljuje: »Želim, da je ponudba brez napak in da jo naredite nemudoma!« 
Új állást kapott egy ljubljanai vállalat értékesítési osztályán. A felettese azt a feladatot adta 
önnek, hogy írjon egy árajánlatot egy koperi vendéglátó vállalat számára 27 tölgyfa asztal 
eladásáról, amelyek ára 800,00 EUR/darab HÉA (22%) nélkül. Azt várja el öntől, hogy figyeljen a 
kedvező fizetési és szállítási feltételekre, majd folytatja: »Azt szeretném, hogy az árajánlat 
hibátlan legyen, és készítse el azonnal!« 

 
2.1. Za kakšen stil vodenja gre v tem podjetju? 

Milyen vezetési stílusról van szó az említett vállalatban? 

 ________________________________________________________________________________  
(1 točka/pont) 

 
 

2.2. Koliko prihodkov skupaj z DDV bo imelo podjetje s sklenitvijo tega posla? 
Mennyi bevétele lesz a vállalatnak HÉÁ-val együtt az említett üzlet megkötésével? 

 Izračun / Számítás: 

 
 
 
 
 

(1 točka/pont) 
 
 

2.3. Predlagajte, kaj lahko podjetje zahteva za zavarovanje plačila. 
Javasoljon egy módot, mit követelhet a vállalat a fizetés biztosításaként! 

 ________________________________________________________________________________  
(1 točka/pont) 

 
 

2.4. Naštejte tri obvezne sestavine prodajne pogodbe, ki jih je treba definirati v tem primeru. 
Sorolja fel az adásvételi szerződés három kötelező elemét, amelyet jelen esetben meg kell 
határozni! 

 ________________________________________________________________________________  

 ________________________________________________________________________________  
(1 točka/pont) 
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3. Podjetje GRČA, d. o. o., iz Kočevja je lesno podjetje, ki mesečno dobavlja les podjetju INLES,  

d. o. o., Ribnica, ki izdeluje stavbno pohištvo. Aprila je bila dobava lesa kar velika, in sicer  
1500 m3  bukovih desk po 155,00 EUR/m3  (DDV v višini 22 % je vključen v ceni). Račun za 
prevoz v aprilu od Kočevja do Ribnice pa je znašal 24.000,00 EUR (DDV v višini 22 % je vključen 
v ceni prevoza). 
A kočevjei GRČA Kft. egy faipari vállalkozás, amely havonta szállít fát az INLES Ribnica Kft.-nek, 
amely épületasztalos-ipari termékeket gyárt. Áprilisban a kiszállított faanyag elég nagy 
mennyiségű volt, éspedig 1500 m3 bükkdeszka 155,00 EUR/m3 áron (az ár tartalmazza a 22%-os 
HÉÁ-t). Az áprilisi fuvarozásra vonatkozó számla Kočevjetől Ribnicáig pedig 24.000,00 EUR volt 
(az ár tartalmazza a 22%-os HÉÁ-t). 

 
3.1. Koliko znaša DDV za 1500 m3 bukovih desk v EUR? 

Mekkora az 1500 m3 bükkdeszka HÉA értéke EUR-ban? 

 Izračun / Számítás: 

 
 
 
 
 
 

(1 točka/pont) 
 
 

3.2. Podjetje INLES, d. o. o., je naredilo kalkulacijo nabavne cene za 1 m3 bukovih desk z 
dobavo FCO kupec. Kolikšna je nabavna cena za m3? 
Az INLES Kft. elkészítette az 1 m3 bükkdeszka beszerzési árának kalkulációját szállítással, 
ami FCA vevő módon van elszámolva. Mekkora egy m3 beszerzési ára? 

 Izračun nabavne vrednosti / Beszerzési érték számítása: 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

(1) 
 
 

 Nabavna cena znaša / A beszerzési ár ___________________ EUR/m3.  

 (1) 
(2 točki/pont) 

 
 

3.3. INLES, d. o. o., bi lahko zahteval popust. Katere vrste popusta lahko zahteva? 
Az INLES Kft. kedvezményt igényelhetne. Milyen típusú kedvezményeket igényelhet? 

 ________________________________________________________________________________  
(1 točka/pont) 
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4. Podjetje POL, d. o. o., izdeluje in prodaja klimatske in druge naprave. Ima 1.900.000,00 EUR 
kapitala. Zaposluje 50 delavcev.  
A POL Kft. klíma- és egyéb berendezéseket gyárt és forgalmaz. A tőkéje 1.900.000,00 EUR. 50 
dolgozót foglalkoztat. 

 
4.1. Katero leto v preglednici 1 je najugodnejše leto po kazalcu donosnosti? Izračunajte, koliko 

dobička je imelo podjetje v tistem letu. 
Az 1. táblázatban levő adatok alapján melyik év volt a vállalat számára a jövedelmezősegi 
mutatók szerint a legjobb? Számítsa ki, mekkora nyeresége volt a vállalatnak az adott 
évben! 

Leto / Év 
Donosnost / 
Jövedelmezőség 

2015 0,010 
2016 0,016 
2017 0,039 
2018 0,040 
2019 0,025 

Preglednica 1: Donosnost podjetja POL, d. o. o., v letih 2015–2019 
1. táblázat: A POL Kft. jövedelmezősége a 2015–2019-es időszakban 

Odgovor / Válasz: 

_______________________________________________________________________ 

(1) 
 

Izračun / Számítás: 

 
 
 
 
 
 

(1) 
(2 točki/pont) 
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4.2. Na podlagi preglednice 2 izračunajte ekonomičnost prodaje izdelkov v letu 2020. 

A 2. táblázat alapján számítsa ki a termékek értékesítésének gazdaságosságát a 2020. 
évben! 

Vrsta izdelka 
Termékfajta 

Količina prodaje   
(v kosih) 
Eladott mennyiség 
(db-ban) 

Prihodki od prodaje  
(v EUR) 
Eladási bevételek 
(EUR-ban) 

Odhodki od prodaje 
(v EUR) 
Eladási kiadások 
(EUR-ban) 

Toplotna črpalka  
Hőszivattyú 

  700 2.800.000,00 2.490.000,00 

Klimatska naprava 
Klímaberendezés 

2000 1.600.000,00    980.000,00 

Prenosna klima 
Mobil klíma 

  400    280.000,00    178.000,00 

Ventilator 
Ventilátor 

1200       40.800,00      30.500,00 

SKUPAJ:  
ÖSSZESEN: 

 4.720.800,00 3.678.500,00 

Preglednica 2: Vrednost prodaje v EUR po izdelkih v podjetju POL, d. o. o., v letu 2020 
2. táblázat: A POL Kft. termékek szerinti eladási értéke EUR-ban a 2020. évben 

 Izračun / Számítás: 

 
 
 
 
 
 

 (1 točka/pont) 
 
 

4.3. V katero gospodarsko dejavnost se uvršča podjetje POL, d. o. o.? 
Melyik gazdasági tevékenységbe sorolandó a POL Kft.? 

 ________________________________________________________________________________  
(1 točka/pont) 
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5. Slika prikazuje 10 najvrednejših podjetij na svetu leta 2021 v primerjavi z letom 2010.  
Az alábbi képen a világ 10 legértékesebb vállalata látható 2021-ben, összehasonlítva a 2010-es 
évvel. 

 
Slika: Najvrednejših 10 podjetij na svetu leta 2010 in leta 2021 
Kép: A 10 legértékesebb vállalat a világon 2010-ben és 2021-ben 
(Vir / Forrás: https://manager.finance.si/8974696/Tehnoloski-baroni-se-povecujejo-svojo-prevlado-jih-lahko-kdo-se-ustavi. 
Pridobljeno / Megszerezve: 6. 5. 2021.) 

 
 

5.1. Naštejte tri podjetja, ki so bila leta 2021 po tržni kapitalizaciji močnejša od Tesle. 
Soroljon fel három vállalatot, amely a tőkepiaci értékük alapján 2021-ben erősebb volt a 
Teslánál! 

 ________________________________________________________________________________  
 (1 točka/pont) 

 
 

5.2. Vzemimo, da bi Apple sam obvladoval celoten tehnološki trg. Kam bi ga uvrstili po obliki 
konkurence? 
Tegyük fel, hogy az Apple saját maga uralná a teljes technológiai piacot. A versenyforma 
alapján hová sorolnánk? 

 ________________________________________________________________________________  
(1 točka/pont) 

 
 

5.3. Katere ekonomske ovire pri preseljevanju ponudnikov med panogami poznate? Naštejte 
dve. 
Milyen gazdasági akadályokat ismer a szolgáltatók iparágak közötti áthelyezésével 
kapcsolatban? Soroljon fel kettőt! 

 ________________________________________________________________________________  
(1 točka/pont) 

 
 

5.4. Navedite tri značilnosti, ki veljajo za monopolista. 
Soroljon fel három, a monopolistára vonatkozó jellemzőt! 

 ________________________________________________________________________________  
 (1 točka/pont) 
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