Codice del candidato:

Drzavni izpitni center

o
0 1 I

P 2 3 2 D 1 1 1

‘ SESSIONE AUTUNNALE

ECONOMIA

Prova d'esame

Mercoledi, 30 agosto 2023 / 90 minuti

Materiali e sussidi consentiti:
Al candidato sono consentiti I'uso della penna stilografica o a sfera, della geosquadra o del righello, di una calcolatrice
tascabile priva di interfaccia grafica e possibilita di calcolo letterale.
Al candidato viene consegnata una scheda di valutazione.

MATURITA PROFESSIONALE

INDICAZIONI PER IL CANDIDATO
Leggete con attenzione le seguenti indicazioni.
Non aprite la prova d'esame e non iniziate a svolgerla prima del via dell'insegnante preposto.

Incollate o scrivete il vostro numero di codice negli spazi appositi su questa pagina in alto a destra e sulla scheda di
valutazione.

La prova d'esame si compone di due parti. La prima parte comprende 20 esercizi brevi, la seconda 5 esercizi strutturati. Il
punteggio massimo che potete conseguire € di 40 punti, di cui 20 nella prima parte e 20 nella seconda parte. Nella prima
parte ogni risposta esatta vale 1 punto, nella seconda parte il punteggio previsto per ciascun esercizio € indicato nella prova
d'esame.

Scrivete le vostre risposte negli spazi appositamente previsti allinterno della prova utilizzando la penna stilografica o la
penna a sfera. Scrivete in modo leggibile: in caso di errore, tracciate un segno sulla risposta scorretta e scrivete accanto ad
essa quella corretta. Alle risposte e alle correzioni scritte in modo illeggibile verranno assegnati 0 punti.

Nella risoluzione degli esercizi che prevedono dei calcoli, deve essere riportato in modo chiaro e corretto tutto il
procedimento attraverso il quale si giunge al risultato, comprese le deduzioni e i calcoli intermedi. Arrotondate i risultati alla
seconda cifra decimale. Nel risultato devono essere sempre indicate anche la valuta o I'unita di misura. In caso contrario
all'esercizio saranno assegnati 0 punti.

Abbiate fiducia in voi stessi e nelle vostre capacita. Vi auguriamo buon lavoro.

La prova si compone di 16 pagine, di cui 4 vuote.

© Drzavni izpitni center
Vse pravice pridrzane.
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VOLTATE IL FOGLIO.
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PARTE 1.

Cerchiate la lettera che precede la risposta corretta.

1.

L'elevata divisione del lavoro, la produzione a lotti e il lavoro in catena di montaggio sono
caratteristiche di

A un'impresa artigianale.
B un'impresa industriale.
C un'impresa agricola.
D

un'impresa di intermediazione finanziaria.

L'impresa Henkel produce i detergenti e i prodotti per la pulizia Persil, Pril e Somat. Il mercato &
altamente competitivo. Quale forma di concorrenza esiste nel mercato dei detersivi e dei prodotti
per la pulizia?

A  Concorrenza perfetta.

B Concorrenza monopolistica.
C Oligopolio.
D Monopolio.

Nel momento della registrazione di un'impresa, & possibile registrare diverse attivita che verranno
esercitate dall'impresa stessa. Queste attivita si trovano presso

A il registro del tribunale.

B [I'Ufficio statistico della Repubblica di Slovenia.

C la Classificazione standard delle attivita economiche.
D

la banca d'affari dell'impresa.

Quale dei seguenti esempi € un esempio di politica aziendale dei prezzi orientata ai costi?
A Offriamo uno sconto del 25% per I'acquisto di un nuovo modello di telefono cellulare.

B | costi di produzione rappresentano il 26%, quelli di logistica il 18% e quelli di manodopera il
56%.

C Nel secondo trimestre abbiamo ricevuto il 12% di ordini in piu rispetto allo stesso periodo
dell'anno precedente.

D Le aziende della regione della Primorska offrono prodotti simili a prezzi superiori del 20-30%.

L'impresa Afrodita Cosmetic offre le seguenti linee nella categoria FACE CARE: COLLAGEN
LIFT, CERAMIDI, SKIN SPECIALIST e molte altre. Per la linea CERAMIDES si & deciso di
cambiare il colore e il design della confezione. In questo caso si tratta di

A innovazione.
B eliminazione.
C posizionamento.
D

variazione.



6. L'Unione Europea & caratterizzata da

A

B
C
D
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un grande mercato interno, libera circolazione di beni, servizi, capitali e lavoro.

fondi agricoli e di coesione che aumentano le disparita tra regioni e Paesi.

politiche ambientali, sociali e agricole degli Stati membri scollegate tra loro.

definizione dei compiti di »AJPES«, »FURS-Amministrazione finanziaria della RS« e delle

banche commerciali.

7. Valutare i risultati del nostro lavoro significa verificare il raggiungimento di tutti i nostri obiettivi.
Questo viene chiamato

A

B
C
D

compromesso.
retorica.
revisione.

diagramma di Gantt.

Collegate logicamente le due colonne inserendo nella colonna di sinistra il numero
corrispondente alla soluzione appropriata della colonna di destra.

bene economico
bene di lusso
bene pubblico

beni sostituti

statuto

atto costitutivo

contratto di societa

non & richiesto nessun atto costitutivo

Il comune ha ristrutturato un parco
cittadino e ha montato nuove
attrezzature nell'area giochi.

Marco ha deciso di sostituire i dolci con
la frutta.

Petra invita un'amica al cinema e paga i
due biglietti.

Con il guadagno ottenuto in borsa,
Simon ha comprato una barca a vela.

Il fondatore di GEMI, s.r.l. € Hinko
Borstner.

La s.p.a. ha piu di 1.000 dipendenti e il
suo presidente € Vinko Grm.

La societa in accomandita semplice
BEPOPOT Loboda non ha un capitale
sociale prescritto, e quindi la sua quota
capitale € di soli 5.000,00 EURO.

Quest'anno Niko Novak & diventato un
imprenditore autonomo.
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10.

_ fiera 1 Conosceremo le ultime tendenze del
settore.

_____banca

2  Entro la fine della settimana spediremo

_____asta per posta I'offerta per I'acquisto di un
terreno.

_____ compagnia di assicurazioni

3 In caso di siccita, saremo in grado di far
fronte alle conseguenze finanziarie.

4  Una parte delle risorse finanziarie
dell'azienda sara destinata al risparmio
e una parte all'investimento.

11.
_____ capacita giuridica 1 Dopo aver esaminato la documentazione,
l'autorita competente ha stabilito che il
_____ possibilita d'affare prodotto non & conforme alla normativa.
__ dichiarazione unanime di volonta 2 Il giorno del suo 18° compleanno, Nina ha
venduto la fattoria che aveva ereditato.
_____dichiarazione di volonta

3 Il nonno ha detto ai parenti che non
permette loro di interferire nella vendita
della sua casa.

4  L'acquirente e il venditore si sono
accordati tramite posta elettronica
sull'acquisto e la vendita della farina per
pane.

12.
______mansione lavorativa 1 Nell'impresa Oprema, s.r.l., Zdenko &
responsabile del confezionamento dei
_____ posto di lavoro prodotti finiti.
gruppo formale temporaneo 2 Hinko Novak ¢ il responsabile del

reparto commerciale.
reparto
3  Da dodici anni JoZica lavora nel reparto
contabilita con altre 12 persone.

4  JoZe, Ernest e Matija sono responsabili
dell'organizzazione della partecipazione
alla Fiera internazionale dell'artigianato
di Amburgo.
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13.
___ bando 1  Allafiera si presentano i produttori di
automobili di fascia alta.
___ ricerca di mercato secondaria
2 L'azienda ¢ alla ricerca di offerte per
___ quota di mercato tutti i tipi di lavori di costruzione.
____concorrenza 3 Lanostra impresa vende il 55% di tutte
le biciclette in Slovenia.
4 |l sito web AJPES fornisce alle aziende
informazioni sullo stato patrimoniale e
sul risultato economico dei loro partner
d'affari.
14.
___ stato sociale 1 Siamo legati agli altri Paesi nel bene e
nel male.

___ globalizzazione
2  Attraverso le imposte lo Stato fornisce i
_____commercio internazionale servizi dell'istruzione e dell'assistenza
sanitaria.
_____corporazioni transnazionali
3  Beni, conoscenze e tecnologie sono
oggetto di scambio tra i Paesi.

4  Lanostra impresa ha investimenti diretti
esteri.

Stabilite I'ordine corretto.

15. Indicate la procedura di vendita del proprio raccolto dell'impresa KMET, s.r.l. utilizzando i numeri
da1ad4.

KMET, s.r.l. invia un'offerta per la vendita annuale del suo raccolto di cetrioli da consegnare
in agosto.

La societa commerciale ZELENJAVA, s.r.l. in agosto ritira la merce e paga.
La societa commerciale ZELENJAVA, s.r.l. ordina tutta la quantita di cetrioli prodotta.

La societa commerciale ZELENJAVA, s.r.l. invia una richiesta per I'acquisto stagionale di
cetrioli a KMET, s.r.l.

Rispondete ai quesiti posti.

16. Come viene chiamato il rapporto contrattuale in cui un'impresa vende a un'altra impresa il diritto
di utilizzare un modello commerciale (marchio, KNOW HOW, ecc.)?
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17.

18.

19.

20.
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L'impresa Yaskawa Electric Corporation, s.r.l., con sede a Kocevje, & un'impresa giapponese che
produce robot in Slovenia. In quale Paese il reddito generato dalla vendita di robot viene
conteggiato nel PIL?

L'impresa Jelka, s.r.l., impresa che produce case in legno, ha dichiarato: "Vogliamo diventare un
fornitore leader di case energetiche e delle loro componenti ecologiche, a basso consumo
energetico, nel rispetto dell'ambiente e a ridotta manutenzione". Si parla della visione o della
missione aziendale di Jelka, s.r.l.?

Una societa chimica ha sviluppato una nuova formula per la produzione di vernici ecologiche per
legno. Vorrebbe brevettarla per un periodo di 5 anni. In Slovenia, questa societa, dove potra
registrare il suo brevetto?

La signora Majer ha stipulato una polizza di assicurazione sulla vita e si & recata in banca per
pagare il primo premio. Ha versato 100,00 EURO in contanti sul conto corrente della compagnia
assicurativa. Quale metodo di pagamento ha utilizzato?
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PARTE 2.

1.

La Fattoria Korenika &€ un esempio di buona pratica d'impresa sociale. Con un sistema
consolidato di produzione e lavorazione degli alimenti biologici con il proprio marchio, Korenika
produce e vende tisane, olio spremuto a freddo, frutta e verdura essiccata e sottaceto,
marmellate, succhi, sciroppi. Dispone di un ampio giardino di erbe aromatiche, di uno zoo ed
inoltre offre molte attivita e corsi di formazione.

(Adattato da: https://www.korenika.si/o-koreniki. Data di consultazione: 17. 9. 2022.)

1.1.  Quali sono le caratteristiche di un'impresa sociale?

(1 punto)

1.2. Korenika produce una grande varieta di prodotti. Suggerite un nuovo prodotto che possa
differenziare la gamma di prodotti.

(1 punto)

1.3. Che cos'altro potrebbe offrire la fattoria Korenika nella propria offerta turistica per attirare
nuovi ospiti?

(1 punto)

1.4. La marmellata di uva e mele della fattoria Korenika viene venduta al mercato a 9,50 EURO
per barattolo. Qual & il prezzo d'acquisto di un vasetto di marmellata, se il prezzo della
marmellata include un margine del 40% e il 9,5% di IVA?

Calcolo:

Il prezzo d'acquisto al pezzo & EURO.

(1 punto)


https://www.korenika.si/o-koreniki
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L'impresa RIBIC, s.r.l. impiega 15 persone. L'impresa & presente sul mercato da 20 anni e ha un
capitale di 2.390.000,00 EURO. L'impresa produce canne da pesca. Le canne vengono vendute
con successo sia sul mercato nazionale che sul mercato estero. L'anno scorso sono state
prodotte e vendute 6.840 canne da pesca. Tutti i costi sostenuti per la produzione di canne da
pesca sono stati pari a 1.450.450,00 EURO. Il prezzo medio di vendita per canna é stato di
320,00 EURO.

2.1. Calcolate la produttivita del lavoro.

Calcolo:

(1 punto)
2.2. Calcolate il risultato economico.
Calcolo:
(1 punto)
2.3. Calcolate il margine di contribuzione.
Calcolo:
(1 punto)
2.4. llresponsabile dell'impresa collabora con i lavoratori. Si reca spesso nel reparto di

produzione per controllare i prodotti e incoraggiare i lavoratori a svolgere il lavoro.
Nell'impresa tutto viene deciso in comune. Che tipo di leadership € presente in questa
impresa?

(1 punto)
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Il Consiglio d'amministrazione dell'Associazione dei dirigenti ha nominato Adrian JeZzina manager
dell'anno 2021, perché ¢ l'artefice della straordinaria trasformazione della Telemach. Grazie alle
sue capacita di gestione della crisi e di management dello sviluppo, I'impresa ha migliorato i
risultati gestionali, aumentato la quota di mercato e la soddisfazione dei dipendenti. JezZina &€ un
leader competente, un eccellente motivatore e un forte sostenitore dello sviluppo sostenibile e
della responsabilita sociale. L'anno scorso I'utile dell'azienda & stato di 6,7 milioni di EURO.

(Adattato da: https://www.zdruzenje-manager.si/priznanja/manager-leta. Data di consultazione: 20. 9. 2022.)

3.1. Elencate tre compiti del manager.

(1 punto)
3.2. Spiegate I'espressione quota di mercato.

(1 punto)
3.3. Che cos'e lo sviluppo sostenibile?

(1 punto)

3.4. Che cos'e il profitto?

(1 punto)
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La Banca Mondiale ha dichiarato: "Nel 2022 si prevede un aumento dei prezzi dell'energia di oltre
il 50%, e una loro diminuzione nel 2023 e nel 2024. Tuttavia, i prezzi delle materie prime
dovrebbero rimanere ben al di sopra della loro recente media quinquennale. Nel caso di una
guerra prolungata o di ulteriori sanzioni contro la Russia, i prezzi potrebbero essere ancora piu
alti e volatili di quanto attualmente previsto".

(Adattato da: https://www.zurnal24.si/pod-streho/varcna-hisa/svetovna-banka-energija-se-bo-letos-podrazila-za-vec-kot-
50-odstotkov-sledi-hrana-385320. Data di consultazione: 21. 9. 2022.)

4.1. L'economia come scienza presuppone che I'uomo sia un homo oeconomicus, e che agisca
sempre in modo razionale. Le leggi dell'economia si applicano in tutte le situazioni?
Argomentate la vostra risposta.

(1 punto)

4.2. Quale sara l'impatto dell'aumento dei prezzi dell'energia?

(1 punto)

4.3. Una delle fasi dell'attivita economica & lo scambio. Elencate due caratteristiche di questa
fase.

(1 punto)

4.4. Indicate due attivita svolte dalle banche commerciali.

(1 punto)


https://www.zurnal24.si/pod-streho/varcna-hisa/svetovna-banka-energija-se-bo-letos-podrazila-za-vec-kot-50-odstotkov-sledi-hrana-385320
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Avete ottenuto il lavoro nel reparto commerciale di un'impresa che vende arredamento per uffici.
Il vostro primo compito sara quello di trovare nuovi fornitori.

5.1. Avete ricevuto sei offerte per la fornitura di mobili d'arredamento d'ufficio. Elencate tre
criteri che prenderete in considerazione nella scelta del fornitore.

(1 punto)

5.2.  Uno dei fornitori ha scritto che la sua offerta non € vincolante. Cosa si intende per offerta
vincolante?

(1 punto)

5.3. Con il fornitore scelto stipulerete un contratto di vendita. Quali elementi obbligatori dovrete
includere nel contratto? Scrivetene tre.

(1 punto)

5.4. Per il pagamento della fattura, prima della consegna dei mobili per I'ufficio potrete
richiedere al fornitore uno sconto. Di che tipo di sconto si tratta?

(1 punto)
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